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Sovint sentim o llegim que el sistema elèctric es-
panyol està liberalitzat, que des del 1998 existeix 
el “mercat lliure” de l’electricitat. Es tracta d’una 
afirmació discutible, atès que la distribució de 
l’electricitat continua bàsicament controlada per 
cinc grans empreses, de manera que és més avi-
at un mercat en règim d’oligopoli. Aquesta libe-
ralització només s’ha donat en les activitats de 
producció i comercialització, que representen un 
percentatge molt petit de l’import total que mou 
el sector elèctric, i, així i tot, el pes que té l’oligo-
poli també a les activitats liberalitzades és molt 
significatiu.

D’ençà de la dècada de 1980, l’aplicació arreu de 
les polítiques neoliberals va comportar la priva-
tització generalitzada d’una part o de la totalitat 
dels sistemes elèctrics de molts estats. 

El sistema elèctric espanyol comprèn la gene-
ració, el transport, la distribució i la comercialit-
zació de l’electricitat, que són activitats execu-
tades d’una manera separada encara que amb 
una estreta vinculació entre elles. Expliquem les 
característiques de cada una d’aquestes quatre 
activitats.

La generació o producció

Correspon a totes les plantes i centres de gene-
ració d’energia elèctrica, des de centrals nucle-
ars, de carbó, fuel, gas i hidràulica, fins a fonts 
d’energia renovable (solar, eòlica, fotovoltaica i 
biomassa), a més de residus i cogeneració. Cal 
assenyalar que, a l’Estat espanyol, hi ha prou cen-
trals per produir l’electricitat que s’utilitza; amb 
tot, els intercanvis d’energia amb els estats veïns, 
sobretot França i Marroc, són constants i, quan 
l’electricitat d’aquests països és més barata que 
la pròpia, s’importa.  

El transport

L’energia s’acostuma a generar lluny dels cen-
tres de consum; per tant, un cop generada, s’ha 
de transformar i transportar per les línies d’alta 
tensió fins a les subestacions transformadores. 
Aquesta activitat del sistema elèctric està enco-
manda a Red Eléctrica de España (REE), que és la 
societat anònima que gestiona i manté les línies 
de transport d’alta tensió. 

La distribució

L’electricitat es transporta des de les subestaci-
ons fins als punts de consum (llars, comerços, 
indústries) per mitjà de cables de mitjana i baixa 
tensió. Aquesta xarxa elèctrica de distribució és 
propietat de les empreses distribuïdores. Cada 
una s’encarrega, dintre de la seva zona d’actu-
ació, de garantir que arribi el corrent a tots els 
punts a través del cablejat, de mantenir-lo i de 
vetllar pel seu bon funcionament. També ha de 
prendre les lectures dels comptadors dels punts 
de subministrament i enviar-les a la comercia-
litzadora.

El govern considera la distribució com un mo-
nopoli històric natural per part d’aquestes cinc 
empreses: EDP, Endesa, Iberdrola, Naturgy i Vies-
go. Aquestes companyies estan agrupades des 
del 2018 en l’associació AELEC (Asociación Es-
pañola de la Indústria Elèctrica), que substitueix 
la històrica Unesa, creada el 1944. La llei també 
atribueix a cada companyia el monopoli de les 
xarxes de distribució i la seva gestió directa en 
unes zones geogràfiques determinades. 

En total, hi ha més de tres-centes companyies 
distribuïdores registrades, moltes d’abast local. 
Ara bé, més del 95% del negoci es reparteix entre 
les cinc companyies esmentades anteriorment. 
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L’empresa distribuïdora també juga un paper molt 
important en la generació, ja que concedeix punts 
de connexió per a les instal·lacions productores 
d’electricitat. Sovint aquesta concessió situa les 
instal·lacions de generació que són propietat del 
mateix grup empresarial en les zones on tenen el 
monopoli de la distribució. També són freqüents 
els casos en què la distribuïdora de zona d’un dels 
cinc grans grups empresarials posa traves a les 
instal·lacions solars per a l’autoproducció.

La distribució constitueix una activitat essencial 
del sistema elèctric, no solament per les dimen-
sions del negoci, sinó també per l’impacte que té 
la gestió de la xarxa en la generació. També és 
l’activitat elèctrica que més beneficis econòmics 
reporta. Al sistema elèctric li costa uns 5.000 mi-
lions d’euros cada any.

La comercialització 

L’empresa comercialitzadora compra l’energia a 
l’engròs a les distribuïdores en el mercat elèctric, 
o directament als generadors, i la ven al detall als 
usuaris finals. 

Som Energia es troba en la generació i en la co-
mercialització. Les persones usuàries només 
podem triar la comercialitzadora que volem con-
tractar, però no la companyia distribuïdora.

El mercat elèctric és el mecanisme pel qual es 
determina el preu de l’electricitat que haurà de 
pagar el majorista. Aquest mercat es coneix com 
a pool i el gestiona l’Operador de Mercat Ibèric 
(OMIE), que fa d’operador del mercat. 

El pool elèctric té una sessió diària, 6 intradiàries i 
un mercat continu. La sessió diària, o mercat diari, 
també anomenat mercat SPOT, és on es negocia 
la major part de l’energia, mentre que en les sub-
hastes intradiàries (mercats intradiaris) s’ajusten 
algunes quantitats programades un cop ja fixat el 
mercat diari. Finalment, el mercat continu és simi-
lar als intradiaris, però no funciona amb subhas-
tes, sinó amb ordres de compra.

Al mercat elèctric diari, el més important de tots, 
les empreses generadores d’energia (hidràulica, 
nuclear, tèrmica, renovables...) presenten a l’opera-
dor del mercat (OMIE) les seves ofertes de gene-
ració o venda per a cadascuna de les 24 hores de 
l’endemà. Al seu torn, comercialitzadores i grans 
consumidors (domèstics i industrials) presenten 
les seves ofertes d’adquisició o compra, és a 
dir, l’energia que preveuen utilitzar en cadascuna 
d’aquestes hores. La capacitat de fer intercanvis 
internacionals d’energia també s’inclou com una 
variable més del mercat. Som Energia participa en 
aquest mercat diari a través del grup de compra 
cooperatiu  Unión Electro Industrial, impulsat per 
Enercoop, una cooperativa elèctrica amb més de 
100 anys d’història.

De forma horària, l’OMIE ordena les ofertes de 
generació de més petita a més gran segons el 
preu de venda (oferta) i de més gran a més petita 
segons el preu de compra (demanda). El preu de 
l’electricitat i la quantitat d’energia que vendrà i/o 
comprarà cada agent es determina a partir d’un 
punt d’equilibri entre l’oferta i la demanda. Són les 
ofertes acceptades. 

Tot seguit, es procedeix a la liquidació amb les 
societats comercialitzadores, i les companyies 
generadores que han guanyat la subhasta transfe-
reixen aquesta energia: primer per les línies d’alta 
tensió de REE i després per les xarxes de mitjana 
i baixa tensió de les companyies distribuïdores 
fins al consumidor final, que tant pot ser client a 
tarifa regulada com client qualificat. 

Hi ha un altre mercat elèctric, que és el mercat de 
derivats, on es compra i ven electricitat —normal-
ment en grans volums— per setmanes, mesos o, 
fins i tot, a un o dos anys vista. Els preus d’aquest 
mercat acostumen a ser més alts, però també són 
més estables, i poden tenir un caràcter especula-
tiu. Perquè ens en fem una idea: una empresa po-
dria comprar electricitat de l’any que ve i tornar-la 
a vendre demà passat.
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Finalment, hem de saber que el mercat elèctric és 
marginalista, és a dir, que totes les companyies 
productores cobren al preu del darrer productor 
que hagi entrat al mercat. 

Els preus de l’energia a l’Estat espanyol, en com-
paració amb la resta de països de la Unió Euro-
pea, ha tingut una àmplia fluctuació i variabilitat 
els últims deu anys. Per exemple, si ens fixem en 
com varia la taxa de variació interanual, s’observa 
que el 2023 el preu va baixar un 40,3%, però, en 
canvi, el 2022 havia pujat més d’un 70% respecte 
a l’any anterior. Això reflecteix la volatilitat del mer-
cat elèctric. A més a més, també cal considerar 
que mentre que els grans usuaris industrials tenen 
uns preus relativament bons, els usuaris domès-
tics i les petites i mitjanes empreses suporten uns 
preus més elevats. 

Val la pena que destaquem tres característiques 
del mercat elèctric:

 El sistema per determinar el cost que paguem 
és la subhasta. Es tracta d’un sistema especu-
latiu, no real, perquè no parteix dels costos del 
sistema, sinó que l’electricitat es considera un 
producte financer més.  

 D’altra banda, és un mercat lliure fictici perquè 
les cinc mateixes companyies que venen ener-
gia són les cinc principals que també la com-
pren, per mitjà d’una altra empresa del mateix 
hòlding empresarial.   

 Finalment, recordem que el mercat elèctric és 
marginalista, és a dir, que totes les companyi-
es productores cobren l’electricitat que gene-
ren al preu que ofereix el darrer productor que 
cobreix l’última unitat d’electricitat demanda-
da, o sigui al preu més car, quan no a tots els 
costa el mateix produir-la. És a dir, centrals 
amortitzades, bàsicament hidroelèctriques 
construïdes fa molts anys (algunes en fa més 
de cent, com la central hidroelèctrica de Talarn, 
creada el 1916) o nuclears ja amortitzades, ve-

nen l’electricitat al preu de la tecnologia més 
cara. Aquest sistema de fixació de preus ve re-
gulat per la Unió Europea.

I, abans d’acabar, tres informacions importants: 

 Les companyies elèctriques tenen un grapat 
de “beneficis caiguts del cel” o beneficis sobre-
vinguts. Un d’ells és compensar de manera ex-
cessiva algunes infraestructures ja amortitza-
des, com ara centrals nuclears i grans centrals 
hidroelèctriques pel sistema de preus margina-
lista aplicat. 

 Hi ha un estret lligam entre poder polític i sec-
tor energètic. Desenes d’exdiputats, ex-secre-
taris d’estat i altres càrrecs polítics estan o han 
estat en els consells d’administració de les em-
preses elèctriques durant aquests anys. A més, 
l’operador del sistema, Red Eléctrica, és la 
companyia que més antics polítics acull. S’esti-
ma que tres de cada deu ministres acaben ocu-
pant càrrecs en lobbys o en l’alta gestió en les 
principals indústries espanyoles, incloent-hi el 
sector energètic.

 Quin pot ser l’interès d’aquestes empreses per 
contractar-los i amb honoraris astronòmics, si 
no és la seva xarxa de contactes amb l’admi-
nistració que han governat? I per què aquestes 
companyies, com en general totes les de l’Ibex 
35, valoren tant aquests contactes personals si 
no és per influir en les decisions de l’adminis-
tració en favor dels seus interessos?

Si a les portes giratòries, hi afegim la pressió 
que els cinc grans grups elèctrics exerceixen a 
través de les seves associacions patronals que 
actuen com a lobby —ahir Unesa, avui AELEC; el 
Foro Nuclear o altres—, acabarem per entendre 
per què la llum ens surt tan cara, per què l’Estat 
espanyol està encara tan endarrerit en energies 
renovables i per què és urgent lluitar per un nou 
model energètic que consideri l’energia com un 
bé comú i que el gestioni basant-se en els princi-
pis de la democràcia energètica. 
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Ara que ja sabem una mica com funciona el sis-
tema elèctric espanyol —qui vulgui saber-ne més, 
pot fer el recorregut formatiu sobre el mercat 
elèctric disponible a l’Aula Popular de Som Ener-
gia—, centrem-nos en la factura de la llum. 

Hi ha quatre elements que determinen el preu 
que hem de pagar: el primer, la potència contrac-
tada; el segon, l’energia utilitzada; el tercer, la ta-
rifa contractada i, finalment, els impostos i altres 
conceptes. 


